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GỢI Ý TÊN ĐỀ TÀI BÁO CÁO THỰC TẬP 
1.  Chuyên ngành Quản trị Marketing
· Phân tích hành vi khách hàng và đo lường/ đánh giá sự hài lòng của khách hàng đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Phân tích sự tác động của toàn cầu hóa đến các hoạt động Marketing trong công ty.
· Phân tích những xu hướng mới nhất trong quảng cáo tại công ty bạn.
· Phân tích dữ liệu khách hàng.
· Đo lường sự nhận biết thương hiệu và nhận thức thương hiệu đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Nghiên cứu những nhân tố ảnh hưởng đến quyết định mua hàng đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty
· Phân tích và đánh giá chiến lược sản phẩm đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Phân tích và đánh giá chiến lược giá đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Phân tích và đánh giá chiến lược phân phối đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Phân tích và đánh giá chiến lược chiêu thị đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Đánh giá 1 kế hoạch IMC
· Phân tích và đánh giá chiến lược thương hiệu đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Phân tích và đánh giá chiến lược tiếp thị số trong công ty.
· Phân tích và đánh giá website số trong công ty.
· Phân tích và đánh giá chiến lược bán hàng trong công ty.
· Phân tích và đánh giá hoạt động PR trong công ty.
· Phân tích và đánh giá hoạt động chăm sóc khách hàng trong công ty.
· Đo lường tài sản thương hiệu theo khách hàng đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Phân tích và đánh giá  chiến lược thị trường đối với một sản phẩm/ dịch vụ trong công ty.
· Phân tích và đánh giá chiến lược bán lẻ trong công ty.
3. Chuyên ngành Quản trị kinh doanh quốc tế
· Phân tích quy trình tổ chức thực hiện xuất/nhập khẩu một mặt hàng cụ thể tại một công ty cụ thể dựa trên BCT thực tế; 

· Phân tích các rủi ro trong trong hoạt động xuất khẩu/ nhập khẩu- các giải pháp phòng ngừa đối với một mặt hàng cụ thể;

·  Phân tích thực trạng xuất khẩu của doanh nghiệp và những giải pháp gia tăng XK của doanh nghiệp;

· Phân tích thực trạng chi phí kinh doanh của DN XNK và những giải pháp nâng cao hiệu quả;

· Nghiên cứu thực trạng thị trường của doanh nghiệp XNK và những giải pháp khai thác và mở rộng thị trường XK của doanh nghiệp;

· Tổ chức thực hiện nghiệp vụ Logistics tại công ty XNK/công ty cung cấp dịch vụ logistics;

· Nghiệp vụ quản lý đơn hàng tại công ty XNK/ công ty giao nhận/ công ty cung cấp dịch vụ Logistics;

· Tổ chức thực hiện nghiệp vụ giao nhận hàng xuất/nhập khẩu bằng đường biển/đường hàng không tại công ty XNK/công ty giao nhận/ công ty cung cấp dịch vụ logistics(phải dựa trên BCT cụ thể);

· Tổ chức thực hiện nghiệp vụ thê tàu chợ/chuyến tại công ty XNK công ty giao nhận/ công ty cung cấp dịch vụ logistics;

· Tổ chức thực hiện nghiệp vụ giao nhận hàng FCL/LCL/ hàng rời tại công ty XNK/công ty giao nhận/ công ty cung cấp dịch vụ Logistics; 

· Nghiệp vụ chứng từ tại các công ty XNK/công ty giao nhận/ hang vận tải/ công ty cung cấp dịch vụ Logistics; 

· Tổ chức thực hiện nghiệp vụ sale cước vận tải và dịch vụ giao nhận vận chuyển bằng đường biển/đường hàng không/ công ty giao nhận/ công ty cung cấp dịch vụ Logistics; 

· Quy trình thông quan đối với hàng XNK tại công ty giao nhận/ hang vận tải/ công ty cung cấp dịch vụ Logistics/cơ quan hải quan(dựa trên BTC cụ thể); 

· Quy trình thông quan đối với hàng gia công tại công ty gia công/ công ty giao nhận/ hãng vận tải/ công ty cung cấp dịch vụ Logistics/cơ quan hải quan(dựa trên BTC cụ thể(dựa trên BTC cụ thể);

· Quy trình thông quan đối với hàng nguyên phụ liệu nhập khẩu và xuất khẩu thành phẩm đối với hàng sản xuất xuất khẩu tại công ty XNK/công ty giao nhận/công ty cung cấp dịch vụ Logistics/cơ quan Hải quan; 
3.  Chuyên ngành Quản trị nhà hàng – khách sạn
· Giải pháp nâng cao chất lượng dịch vụ buffet, a-la-carte, banquet, room service, customer service bộ phận FB trong KS hoặc nhà hàng 

· Giải pháp nâng cao chất lượng dịch vụ buồng phòng, tiền sảnh ... trong khách sạn

· Giải pháp cải thiện sự hài lòng của khách hàng với các dịch vụ trong KS-NH

· Giải pháp cho công tác thu hút khách đến từ các phân khúc leisure, OTA, Corporate, MICE trong kinh doanh khách sạn

· Giải pháp nâng cao động cơ làm việc của nhân viên trong KS-NH

· Gỉai pháp nâng cao hiệu quả công tác purchasing 

· Giải pháp tiết kiệm chi phí trong KS-NH
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